










Notes
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Tant Mercadona com Azkardiferencien aquesta
varietat del català, basant-s e en la divisió admi ­
nistrativa de l'Estat .
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a l'hora de tractar amb la nostra empresa
amb la llengua que els és pròpia .

Qualsevol mitjà de difusió de masses que
permeti la utilització de llengües minorità­
ries fomen tarà el seu ús. Un d'aquests mit­
jans, per les grans possibilitats que ofereix,
és lnternet. La xarxa té un enorme poten­
cial per a la creació de continguts en dis­
tintes llengües. Per altra banda, el fet que
una llengua s'utilitzi amb normalitat en un
mitjà tan nou com és ln terne t demostra les
seves possibilitats d'adaptació a les noves
tecnologies i el seu bon estat de salut.

D'altra band a, l'excés de regulació en
l'àmbit d'Interne t no és gaire positiu. Pre­
cisament, una de les raons per les quals la
xarxa s'ha desenvolupat tant i en un temps
tan breu és la facilitat de crear continguts,
així com per les nombroses eines que per­
meten crear pàgines web, etc.

Des de l'àmbit de la nostra empresa ,
una de les mesures que s'han implantat
a la pàgina web ha estat la d'incloure la
informació més rellevant per al visitant en
les distintes llengües de l'Estat . Seria molt
positiu que altres empreses tinguess in en
compte aquesta mesura amb vista a gene­
ralitzar-ne l'ús a les pàgines web de les
grans empreses espanyoles.

trajectòria ha permès a l'empresa conver­
tir-se en líder en el sector del transport i
logística integral.

L'extensa xarxa d'instal-lacíons li perme­
ten cobrir la distribució i emmagatzematge
de mercaderies en qualsevol municipi de
la península Ibèrica i illes Balears i Canà­
ries, gràcies a una flota de 1.100 vehicles
de repartiment i 400 de ruta (tràilers).

Azkar està present a Catalunya a través
de 6 centres de distribució i de 2 platafor­
mes logístiques, i és una de les àrees de
la companyia amb més activitat. Les seves
delegacions de transport estan situades a
Barcelona, Igualada, el Prat de Llobregat,
Girona i Lleida; mentre que les plataformes
logístiques són a Castellbisbal, Barcelona i
al polígon del CIM del Vallès, a Barcelona .

El mercat principal d'Azkar és Espanya
i Portugal, encara que tamb é oferim un
ampli servei a la resta de països de la UE a
través de la xarxa EuroExpress, de la qual
Transportes Azkar és el soci a Espanya i
Portugal. Aquesta xarxa, fundada el 1982,
és una associació de 10 empreses de dis­
tribució, líders en els seus respectius mer­
cats nacionals, que ofereixen cobertura a
17 països europeus.

Com a empresa que cotitza en borsa,
desenvo lupem una política de transparèn­
cia dels fets més significatius relaciona ts
amb l'empresa, a través dels comunica ts
que remetem puntualment a la Comissió
Nacional del Mercat de Valors. La compa­
nyia té un departament de Relacions amb
Accionistes des del qual s'atenen totes les
necessitats d'informació, tant dels accio­
nistes com d'inversors i analistes.

Quant a la informació general, l'empresa
compta amb un departament de Comu­
nicació destinat a facilitar informaci ó als
mitjans de comunicació. Precisament una
de les eines més útils amb les quals comp­
tem al departament és la nostra pàgina
web, on es recullen les principal s magni­
tuds financeres en cinc de les llengües de
l'Estat, així com en anglès, francès i portu­
guès.

Elmultilingüisme forma part de la nostra
política d'em presa. Aquesta es basa en una
estructura de 60 delegacions de distribució
i 21 plataformes logístiques repartides per
tot Espanya i Portugal. Les relacions locals
entre Azkar i els seus clients es desenvolu­
pen amb tota natur alitat tan t en castellà,
com en la resta de les llengües oficials de
l'Estat.

Nosaltres ens adonem que, tant clients
com proveïdors, se senten molt còmodes

21


